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CaixaBank impulsa la captació de nòmines i permet als seus 
clients triar entre efectiu o una àmplia oferta de productes 
tecnològics d’alta gamma 

 

• L’entitat reforça la seva campanya de captació d’ingressos recurrents amb un 

model a la carta en condicions especials, que inclou productes com MacBook 

Neo, iPhone 17, Samsung S26 o Nintendo Switch 2. 

 

• La promoció combina cupons Facilitea de fins a 400 euros amb descomptes 

addicionals en productes de fins a 300 euros sobre el preu de venda. 

 

• Entre les opcions del catàleg, durant la campanya hi haurà articles a cost zero 

com la PlayStation 5 Edició Digital i l’aspiradora Dyson v12. 

 

 

26 de maig de 2026 

CaixaBank evoluciona la seva campanya de captació de nòmines amb una nova iniciativa que 

posa el focus en la llibertat d’elecció del client, que comptarà amb una àmplia oferta de productes 

tecnològics d’alta gamma amb preus especials. L’entitat permet així no només optar entre efectiu 

o un incentiu, sinó també triar entre diferents tipologies de dispositius tecnològics. En l’oferta 

destaca la incorporació del MacBook Neo, l’iPhone 17, el telèfon mòbil Samsung S26 i la Nintendo 

Switch 2, entre d’altres, tots en condicions avantatjoses. 

En aquesta nova campanya, que s’allargarà fins a final d’any, CaixaBank reforça la seva proposta 

cap a un model més flexible i personalitzat, amb una oferta de productes que es continuarà 

ampliant durant els pròxims mesos. Gràcies a aquesta fórmula, el client pot decidir quin incentiu 

prefereix, ja sigui efectiu o mitjançant un cupó per bescanviar entre una àmplia selecció de 

productes tecnològics al portal Facilitea. 

La campanya està disponible tant per a nous clients com per als que ja ho siguin de l’entitat 

financera i domiciliïn la seva nòmina. Sota el concepte “Aquí tries tu”, el banc trenca amb la lògica 

de promocions tancades per adaptar-se a les preferències de cada usuari, cosa que els permetrà 

escollir alguna cosa que facin servir de veritat. 

Els clients que domiciliïn els seus ingressos podran accedir a un sistema d’incentius basat en el 

Cupó Facilitea, per utilitzar al selectplace de CaixaBank que ofereix productes, serveis i solucions 

per cobrir les diferents necessitats i moments vitals de les persones.  
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Els imports del cupó varien en funció del nivell de la nòmina. Aquells amb una nòmina d’almenys 

2.500 euros rebran un cupó de 400 euros; si els ingressos són d’almenys 1.500 euros, el cupó 

serà de 300 euros; i si se situen entre 900 i 1.500 euros, serà de 200 euros. Així, per exemple, en 

el cas del MacBook Neo, si el client rep un cupó de 400 euros, haurà d’abonar només 200 euros 

per aconseguir un ordinador valorat en 699 euros. Per a una Nintendo Switch 2, en aquest mateix 

supòsit, el client haurà d’abonar només 50 euros. Per l’iPhone 17, el pagament addicional seria de 

545 euros. I en el cas de la PlayStation 5 Edició Digital i l’aspiradora Dyson v12 s’aconseguiria a 

cost zero. 

A CaixaBank tries tu 

Aquest nou enfocament, en què es dona al client la possibilitat de triar, redefineix la proposta de 

captació de clients, una campanya comercial que el banc impulsarà tant de manera presencial a 

la xarxa d’oficines com en tots els mitjans digitals.  

Entre els requisits que han de complir hi ha, a més de la domiciliació de la nòmina, tenir un compte 

amb almenys tres rebuts domiciliats i fer almenys tres compres amb targeta al trimestre. Aquestes 

condicions s’hauran de complir durant 24 mesos, així com mantenir la condició de client durant 24 

mesos més, conservant un compte o dipòsit obert a CaixaBank amb un saldo mínim superior a 

5 euros. 

Aquesta promoció reforça l’estratègia del grup, que manté les condicions d’incentiu en efectiu en 

funció de l’import de la seva nòmina. CaixaBank premia amb 250 euros aquells que domiciliïn una 

nòmina de 1.500 euros o més. En el cas de nòmines d’entre 900 i 1.500 euros, l’entitat abona 150 

euros al compte. 

CaixaBank, líder en innovació 

La tecnologia i la innovació són clau per a CaixaBank, actualment el primer banc d’Espanya i un 

dels més rellevants a Portugal. Amb la base de clients digitals més gran del sector financer a 

Espanya, l’entitat se situa a l’avantguarda en el desenvolupament de nous models i sistemes per 

donar resposta a les demandes dels seus clients.     

L’entitat compta amb una filial tecnològica pròpia, CaixaBank Tech, i amb equips multidisciplinaris 

per portar la innovació a tots els àmbits de l’organització. A través de tecnologia capdavantera, 

CaixaBank impulsa un ambiciós pla de transformació digital. L’objectiu és posar la tecnologia al 

servei de les persones, amb serveis i solucions que facilitin un assessorament més personalitzat, 

una millor oferta comercial i la vinculació, nous serveis financers i un model més àgil de presa de 

decisions.   
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